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Kreislaufwirtschaft als Erfolgsfaktor – Schlüssel 
zu Wachstum und Innovation



Warum jetzt?

• Ressourcenverknappung & steigende Preise

• Kunden fordern nachhaltige Lösungen

• Regulatorischer Druck steigt

Früh handeln = Wettbewerbsvorteil



Von Linear zu Zirkulär



Was bedeutet Kreislaufwirtschaft?

• Produkte länger nutzen & mehrfach einsetzen

• Rücknahme & Wiederaufbereitung

• Abfall und Emissionen vermeiden



Who we are



Alles begann mit 200 Gläsern und Tellern,
50 Bierzeltgarnituren, 200 Polsterstühlen
und einer Vision.
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Atmosphere. 
With impact

Our purpose.
Wofür wir brennen.

We create atmosphere.
With impact.
By sharing our values.
To inspire people.
Worldwide and for everyone.



Produkte fürs zirkulare Teilen müssen anders entworfen werden als 
für den Verkauf. Sie werden nutzungsoptimiert gestaltet und gefertigt

Nach der Nutzung werden sie in einem optimalen Prozess gewartet 
und aufbereitet. 

Kreislaufwirtschaft und 
Sharing Economy

Wir nutzen einen Kreislauf, um Material zu liefern, abzuholen, zu 
pflegen, aufzubereiten und dann wieder in optimalem Zustand erneut 
zu vermieten. 
Dank diesem Modell werden Möbel und Interieur-
Gegenstände während ihrer ganzen Lebensdauer intensiver genutzt. 
Wir verbessern also deren Ressourceneffizienz. 



Einzigartiges Transportsystem

Verlängerte Produkt-Lebensdauer
reduziert

CO2-Emission
um < 70%

Wideraufarbeitung
und Schutzsysteme

verdreifachen
Produkt-Lebensdauer

Modularität
reduziert

Ressourcenverbrauch
um < 40%

Trolley-Systeme
reduzieren

Ladevolumen
um 55%

Trolley-Systeme reduzieren 
Transportwege

um > 4 Mio. km/Jahr

Wiederverwendbare Schutzkappen und -hüllen

DSW Stuhl



Was es gebracht hat 4 Handlungsfelder
für KMU Warum es sich lohnt

• Gruppe mit über 140 Mio. Umsatz, 
30 Standorte, Marktführer Europa

• Ansprechpartner für Politik und 
Wirtschaft wegen Vorreiterrolle

• Neue Kundengruppe mit NH & 
KLW Fokus

• Stärkung der Marke: Enabler für 
NH & KLW

• Verlängerung Produktlebenszyklus 
und Resilienz-Score -> 
Verbesserung der Marge
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• Kosteneffizient & Ressourcen 
schonend

• Stärkt Kundenbeziehungen

• Fördert Innovation

• Stiftet gesellschaftlichen Nutzen

• Gut für die nächsten 
Generationen und den Planeten



Next steps

Klein anfangen – Pilotprojekte

Kreislaufpotenziale im Angebot identifizieren

Austausch mit Partnern & Kunden

Feedback aufnehmen – iterativ verbessern



Katharina Döring
Managing Director Swiss

Let‘s stay in touch!




